
Uraian Singkat Pekerjaan 

Jasa Operator HUB.ID Startup Digital Accelerator 

 

1. Maksud dan Tujuan 

A. Maksud dari Pengadaan Jasa Operator HUB.ID Startup Digital Accelerator: 

Memfasilitasi startup digital melalui kegiatan Registrasi, Kurasi, FGD Synergy Mapping, 

Startup Gathering, Penyusunan Compendium Startup, IP Research Matchmaking, 

Business Mentoring, Pitch Training dan Rehearsal, Business Matchmaking, Follow Up 

Business Matchmaking, Networking Session, Private Investor Dinner and Seminar, dan 

Penyelenggaraan Partner Day kepada 25 (dua puluh lima) startup digital terpilih pada 5 

(lima) verPcal yaitu Healthtech, Agritech & Fisheries, ESG Related (CleanTech, 

ClimateTech, etc.), SME Enablers & LogisPcs, dan Financial Technology dengan nama 

kegiatan HUB.ID Accelerator. Adapun nama dari verPcal tersebut masih dapat berubah 

dari pemilik pekerjaan. 

B. Tujuan dari Pengadaan Jasa Operator HUB.ID Startup Digital Accelerator adalah 

mendapatkan penyedia yang dapat melakukan pekerjaan-pekerjaan dalam pengelolaan 

program HUB.ID Accelerator sebagaimana disebutkan dalam ruang lingkup pekerjaan 

untuk meningkatkam keberhasilan dalam memfasilitasi startup digital mendapatkan 

sejumlah pertemuan bisnis dengan para mitra bisnis. 

2. Target dan Sasaran 

Terselenggaranya Registrasi, Kurasi, FGD Synergy Mapping, Startup Gathering, Penyusunan 

Compendium Startup, IP Research Matchmaking, Business Mentoring, Pitch Training dan 

Rehearsal, Business Matchmaking, Follow Up Business Matchmaking, Networking Session, 

Private Investor Dinner and Seminar, dan Penyelenggaraan Partner Day kepada 25 (dua puluh 

lima) startup digital terpilih (verPcal Healthtech, Agritech & Fisheries, ESG Related (CleanTech, 

ClimateTech, etc.), SME Enablers & LogisPcs, dan Financial Technology) dengan kriteria sebagai 

berikut: 

a.  Memiliki status badan hukum di Indonesia dengan status kepemilikan oleh 

orang/perusahaan Indonesia asli minimal sebanyak 50%; 



b.  Memiliki sePdaknya 1 (satu) pendiri (founder) dan menduduki posisi pimpinan (C-Level) 

yang berstatus Warga Negara Indonesia; 

c. Sudah mencapai tahapan post revenue; 

d. Memiliki kebutuhan kerjasama B2B; 

e. Memiliki strategi untuk ekspansi pasar dan bisnis baik di dalam atau luar negeri; 

f. Terbuka untuk mendapatkan investasi; 

g. Telah menjalankan bisnis lebih dari 2 (dua) tahun; 

h. Diutamakan berusaha di 5 (lima) sektor industri (verPcal) yaitu Healthtech, Agritech & 

Fisheries, ESG Related (CleanTech, ClimateTech, etc.), SME Enablers & LogisPcs, dan 

Financial Technology atau sesuai jenis sektor industri yang ditetapkan pemilik pekerjaan; 

i. Tidak sedang mengikuP program inkubasi/akselerasi yang diselenggarakan oleh 

pemerintah; 

j. Bersedia untuk mengikuP seluruh akPvitas dalam program HUB.ID Accelerator; 

k. Bersedia untuk mengikuP proses monitoring dampak program dan memberikan informasi 

yang dibutuhkan selama 2 (dua) tahun setelah mengikuP program HUB.ID Accelerator; 

3. Durasi pengerjaan 

Pekerjaan Pengadaan Jasa Operator HUB.ID Startup Digital Accelerator dikerjakan selama 180 

(seratus delapan puluh) hari kalender. 

 

4. Ruang Lingkup Pekerjaan 

No Nama Pekerjaan 

1 Penyediaan Personil Event 

Organizer 

Menyediakan Personil Event Organizer untuk 

melaksanakan fasilitas dan kebutuhan sePap 

kegiatan. 

2 Penjaringan, Pendataan, 

Pengelolaan, dan Penguatan 

Ekosistem Startup Digital, 

Jaringan Mitra Bisnis, Investor, 

dan Pemerintah dan Pengelolaan 

Melakukan penjaringan startup digital dari 

berbagai ekosistem startup digital, menyiapkan 

kriteria dan indikator penilaian potensi bisnis 

startup digital, mengelola komunikasi dan kerja 



No Nama Pekerjaan 

AkPvitas Peluang Kerjasama dan 

Investasi Startup Digital HUB.ID 

Accelerator 

sama dengan mitra bisnis, memonitor dalam 

sePap pertemuan dan potensi kerja sama. 

3 Registrasi Proses registrasi dilaksanakan secara daring 

(online) melalui sistem pendaftaran yang akan 

disiapkan oleh Kominfo. Setelah mendaftar, 

startup akan melengkapi formulir pendaftaran 

serta mengirimkan pitch deck pada laman sistem 

HUB.ID.  

4 Kurasi  Melaksanakan kurasi sebanyak 2 (dua) kali yang 

terdiri dari kurasi 1 dilakukan proses pemilihan 50 

(lima puluh) besar startup oleh tim Kurator. 

Selanjutnya pada tahapan kedua akan dilakukan 

proses wawancara (pitching) di hadapan tim 

kurator sehingga akan mendapatkan 25 (dua 

puluh lima) startup digital. Total jumlah startup 

yang akan mengikuti program HUB.ID adalah 25 

(dua puluh lima) startup digital.  

5 Synergy Mapping  Melakukan pemetaan sinergi dan kebutuhan 

startup untuk dipertemukan dengan korporasi, 

BUMN, dan kementerian/Lembaga yang sesuai 

dengan target startup.  

6 Startup Gathering  Mempertemukan ke 25 (dua puluh lima) startup 

HUB.ID untuk memberi ruang diskusi, memberi 

wadah setiap startup untuk dapat membuka 

banyak peluang kerjasama dan berkolaborasi dari 

awal program, pemetaan lokasi Networking 



No Nama Pekerjaan 

Session serta sosialisasi program HUB.ID kepada 

seluruh startup terpilih.  

7 Pembuatan Startup Compendium  

 

Pembuatan compendium seluruh profil startup 

HUB.ID.  

8 IP Research Matchmaking 

(Campus Matchmaking)  

 

Memfasilitasi startup HUB.ID Accelerator 2023 

untuk dapat bertemu dengan pihak 

universitas/perguruan tinggi di Indonesia untuk 

melakukan riset/penelitian.  

 

9 Business Mentoring  

 

Proses mentoring startup dipertemukan dengan 2 

(dua) mentor yang dilaksanakan secara daring. 

Mentor yang disediakan dalam program 

akselerator ini adalah orang-orang yang 

berpengalaman dan memiliki portofolio bisnis, 

investasi, dan keahlian pada level setara 

pimpinan/pendiri perusahaan yang cukup dikenal 

oleh pelaku industri dan masyarakat.  

 

10 Pitch Training Session  

 

Melakukan pitch training secara online dengan 

menghadirkan pitch trainer dengan pengalaman 

di tingkat global (internasional) atau yang setara 

dengan kualifikasi pitch trainer bernama Peter 

Browne.  

 



No Nama Pekerjaan 

11 Bussiness Matchmaking  

 

Melaksanakan Business matchmaking dengan 

metode 2 (dua) sesi per hari sebanyak 5 (lima) kali 

kegiatan. Pada kegiatan business matchmaking 

akan dihadirkan/diundang perwakilan-perwakilan 

dari BUMN, korporasi swasta, pemerintah dengan 

bisnis atau kebutuhan inovasi yang sesuai dengan 

5 (lima) sektor bisnis (vertical) startup digital. 

Kegiatan ini akan dilaksanakan secara rutin 

dengan tujuan meningkatkan potensi kerjasama 

bisnis bagi startup digital. Hasil pertemuan 

Business Matchmaking harus ditindaklanjuti pada 

pertemuan secara online atau offline pada hari-

hari selanjutnya.  

 

12 Follow Up Business Matchmaking  

 

Melakukan follow up dengan stakeholder terkait 

untuk dapat ditindaklanjuti progress dengan 

startup, sehingga terjalin kerjasama bisnis.  

 

13 Networking Session  

 

Melakukan Networking Session di 5 (lima) 

kabupaten/kota yang dilaksanakan secara luring 

(offline). Kegiatan ini diselenggarakan dengan 

menghadirkan/mengundang antara lain 

perwakilan korporasi swasta, pemerintah daerah, 

dan/atau pelaku industri lainnya yang bertujuan 

meningkatkan potensi kerjasama bisnis bagi 

startup digital dengan metode 1 on 1 session. 



No Nama Pekerjaan 

 

14 Private Investor Dinner and 

Seminar  

 

Melakukan pertemuan private dinner dengan 

potential investor di beberapa kota di Indonesia. 

Dengan tujuan menemukan potensi bisnis dan 

investor di kota-kota di Indonesia. 

 

15 Partner Day  Melaksanakan Partner Day yang diselenggarakan 

selama 2 (dua) hari di Denpasar Bali secara 

dengan menghadirkan/mengundang perwakilan 

pemerintah, BUMN, korporasi dan stakeholder 

yang terkait. Para startup digital 

mempresentasikan bisnis dan produk mereka 

dihadapan para Business Partner secara 

bergantian dengan tujuan mendapatkan 

keberminatan kerja sama.  

 

 

 

5. Output 

Output yang diharapkan dari Pengadaan Jasa Operator HUB.ID Startup Digital Accelerator 

adalah terselenggaranya kegiatan registrasi, kurasi, Synergy Mapping, Startup Gathering, 

Penyusunan Compendium Startup, IP Research Matchmaking, Business Mentoring, Pitch 

Training dan Rehearsal, Business Matchmaking, Follow Up Business Matchmaking, 

Networking Session, Private Investor Dinner and Seminar, dan Penyelenggaraan Partner Day 

dan tersedianya laporan pekerjaan yang memuat seluruh rincian hasil kegiatan. 

 


